
 
府政記者室、各広域振興局、経済記者クラブ、 

大学記者クラブ 同時資料配付 
 

令和 8年 11 月 6日 

 
金融・大学連携・営業力向上の３コースを新設 

～令和 8年度リカレント研修第３弾の受講者を 11 月 9 日から募集～ 
 

■京都府生涯現役クリエイティブセンターでは、令和 8 年度リカレント研修第３弾

の受講者を 11 月 9 日（月）から募集しますので、周知をお願いします。 

■ビジネスやデジタルなど時代に即した全３コースを新たに開設し、府民の学び直

しに対する多様なニーズに対応します。 
 
１ 本研修の特徴 

   第 3弾として、金融・大学連携・営業力向上の３分野において、実践的な学び

直しにつながる講座を展開。 

   

  ◆人生設計に役立つ金融知識を学ぶ「金融スクラムコース」を新設 

  ◆府内大学の特色ある学びを横断的に学ぶ「クロスカレッジコース」を新設 

  ◆変化する市場環境に対応する「営業力向上コース」を新設 

 

２ 募集期間 令和８年 11 月 9 日（月）12 時～ 

 

３ 対象者 府内在住・在勤の方、あるいは府内地域に就業や貢献する意思がある方 

       

４ 受講料 有料 ※一部無料 
 
５ 応募方法 

  京都府生涯現役クリエイティブセンターHP「令和 8年度リカレント研修第３弾の

参加者を募集！」からお申込みください。 

  各コースの詳細はクリエイティブセンターHP からご確認ください。 

  https://recurrent-kyoto.com/news/8854/  

 

６ 問合せ先 

  京都府生涯現役クリエイティブセンター事務局 

  電 話：075-741-8600 

  メール： info@recurrent-kyoto.com 

 
 
【参考】京都府生涯現役クリエイティブセンターについて 

人生１００年時代と言われる中、「スキルアップして社内で輝きたい」「転職に活か

せるスキルを学びたい」「地域に貢献したい」という社会人のために、令和３年度、

京都府が設立したセンター。相談・研修・マッチングの中から、お悩みに応じた支援

を行う。 

 

【本報道発表に関するお問合せ】 

 商工労働観光部労働政策室 室  長 草分 TEL 075-414-5080 

              企画参事 前田 TEL 075-414-5090 

 

   

 募集のお知らせ 

 



※会場へは京都市営バス・地下鉄をご利用のうえお越しください。

お問い
合わせ

資産形成や金融商品の基礎を学び、将来に向けた効果的な資産形成について考えます。
また、相続・資産承継の知識や、投資詐欺・サイバー犯罪への対策を学びます。
「増やす・引き継ぐ・守る」の 3 つの視点から、人生 100 年時代に必要な金融リテラシー
の習得を目指します。

働く方全般

各15名

コース
概要

対　象

定　員 京都経済センター4-F会　場

第
1
回

講座内容

講師

家計管理、資産形成の基本（長期・積立・分散）や支援制度（NISAな
ど）、社会保険と民間保険、各種ローン、金融トラブルの防止などに
ついて学ぶことができます。
※本講座は、講義120分と個別相談会20分で構成しています。個別相談会は
無料でご参加いただけます。

今さら聞けないお金の話

9：30～11：50（140分）2027年 1/16（土） 金融経済教育推進機構（J-FLEC）

第
2
回

講座内容

講師

自分と家族のために基礎的な知識を学びます。円滑な相続のため
に今できること、遺言のしくみ、知っておくべきこと等について、
解説します。

家族で考える相続入門

9：30～11：50（140分）2027年 1/23（土） 京都銀行

第
3
回

講座内容

講師

お申込みは
こちら▼

詐欺事例をもとに、被害に遭わないための対応方法について考えます。
・フィッシング詐欺、詐欺サイト、
  SNS型投資詐欺に関する動画視聴・解説
・サイバー犯罪の現状と対策
※京都府警察はサイバー空間の脅威に的確に対応し、府民の安全・安心の確保に
努めています。特定の商品やサービスを推奨するものではありません。

サイバー犯罪の現状と対策

9：30～11：50（140分）2027年 2/6（土）
・ネット安心アドバイザー
・京都府警察サイバー対策本部
　サイバー企画課　
　官民連携推進係　

月～金曜日：午前9時～午後7時
土曜日　　：午前9時～午後5時

FAX：075-741-8603　
Mail：info@recurrent-kyoto.com

京都市下京区四条通室町東入函谷鉾町78番地 京都経済センター3階

075-741-8600TEL:

NISA 等を活用した将来の資産形成に関心のある方
相続・資産承継に関する知識を身に付けたい方
投資詐欺やサイバー犯罪などの金融トラブルへの備えを学びたい方

●
●
●

京都府警察　サイバー対策本部
イメージキャラクター　才羽京子

出席回を
選択OK

～お金を増やす・引き継ぐ・
守る力を身につける～

令和８年度リカレント研修

金融スクラム
コース

受講無料



40代・女性

50代・女性

30代・男性

キャリア相談 ～キャリア・学び直し、デジタルスキル・地域貢献について相談できる～

相談・マッチング利用者の声

マーケティング企画でデータを扱う機会が増えたものの、分析の知識がなく不安を感じていました。
相談を通じて必要なスキルや学び方を整理でき、「データサイエンティスト育成コース」の受講を目標に、
キャリアアップに向けた学習を始めることができました。

働きながら社労士資格の取得を目指して勉強を進めており、転職に向けたキャリアの棚卸し、書類添削、
KYO育tv.での学び直しなど幅広くサポートしていただいたことで、今年、無事合格することができました。

内定をいただいたものの、「新しい仕事を自分にできるだろうか」「職場になじ
めるだろうか」と不安がありました。相談で気持ちを整理でき、「新しい自分に
出会えるのが楽しみ」と前向きになり、納得した上で内定を受諾することがで
きました。

KYO育tv.
いつでもどこでも無料で学べる！

IT・DX・デジタル分野など、
ビジネスに関する幅広い講座が
完全無料で視聴可能。

対象別にコンテンツ検索可能

豊富な学習コンテンツ LIVE配信に参加・視聴 学びの記録

求職者 若手社員

経営者層

中堅社員

個人事業主 その他

いま押さえておきたい最新デジ
タル技術とその活用方法が学べ
るLIVE配信を実施しています。

受講履歴や理解度テストの状況
確認が可能。
内容の習熟度を確認できる理解
度テストもご用意しています。

オンデマンド学習サイト

ビジネスや財務・金融などスキルアップに関する
約320講座を完全無料でオンデマンド受講可能

AIコンシェルジュが学びをサポート！

▲KYO育tv.
ホームページはこちら

土曜日・夜間の相談も可能
月～金曜：9：00～19：00
土曜：9：00～17：00

予約はこちら

２つの相談アプローチ

伴走支援型コーチング
アクションプランシート等を活用して
「今の自分」と「なりたい自分」のギャッ
プを明確にし、行動変容を通じて個々
の目標を達成支援するための個別相談
です。

キャリア・コンパスセミナー
それぞれのキャリアや経験などを紐解き
ながら、自身の可能性や価値を再発見し、
今後のアクションを考えるセミナーです。

講座ピックアップ

ビジネス基礎スキル デザイン・動画作成
デザインの始め方
　～文字とレイアウトの基本～
伝わる色彩
　～Webデザインで成果を出す配色ルール～

●

●

デジタル化・DX推進
情報セキュリティ対策が
なぜ必要か？を知る
ゼロから学ぶデータ分析入門

●

●

エクセル必須テクニック10選！
ビジネスで役に立つPower Pointの
基礎と活用ポイント

●
●

リカレント研修ご受講の方はキャリア相談のご利用と、KYO育 tv. のご登録を必須としております。



各15名定　員

※会場へは京都市営バス・地下鉄をご利用のうえお越しください。

お問い
合わせ

府内の各大学より提供する専門性や特色ある講座を横断的に学べる機会
を幅広い方々に受講いただくことを通じて、多様な学び直しの機会を創出
します。

・学び直しを通じて自己成長を目指す方
・新たな可能性や視野を広げたい方

コース
概要

対　象

第
1
回

講座内容

会　　場

講師

いまさら聞けないAIの仕組みと暮らしに役立つ使い方を解説
します。誤情報や著作権などのリスクと倫理も考え、AIが変え
る社会を展望します。賢く使いこなすようになりましょう。

京都商工会議所７ーCD

いまさらのAI 利用法とAI 倫理、展望

13：30～16：302027年 2/13（土）

京都大学　
大学院総合生存学館

教授 
趙  亮 氏

明治国際医療大学  
保健医療学部
救急救命学科 

教授 
木村  隆彦 氏

第
2
回

講座内容

会　　場

講師豪雨災害が発生！　気象報道では「自身の身を守る行動を
とってください！」と連呼している。この際、「何に対し、どの
ような行動を」とれば良いのか、そもそも緊急安全確保発令時
はどのような状況なのか。豪雨によって水に囲まれてしまっ
た際の状況を示し、水難学と防災学の視点から命を守るため
の行動を解説します。

京都商工会議所７ーB

豪雨における緊急安全確保の最終手段  ～なぜ早めの避難が大切なのか～
13：30～16：302027年 2/27（土）

明治国際医療大学
農学部準備設置室長 

教授 
秋津  元輝 氏

講座内容 講師医療系大学に有機農業の学部をつくる現代的意義を掘り下げ
ながら、不安の時代を生きのびるための食と人間からの協働
の地域づくりについて提案する。

食農からの新しい研究・地域づくり ２   ー京都からの発信ー

月～金曜日：午前9時～午後7時
土曜日　　：午前9時～午後5時

FAX：075-741-8603　
Mail：info@recurrent-kyoto.com

京都市下京区四条通室町東入函谷鉾町78番地 京都経済センター3階

075-741-8600TEL:

お申込みは
こちら▼

出席回を
選択OK

～府内大学の強みや特色に触れ、
学びの可能性を広げる～

令和８年度リカレント研修

クロスカレッジ
コース

受講無料



40代・女性

50代・女性

30代・男性

キャリア相談 ～キャリア・学び直し、デジタルスキル・地域貢献について相談できる～

相談・マッチング利用者の声

マーケティング企画でデータを扱う機会が増えたものの、分析の知識がなく不安を感じていました。
相談を通じて必要なスキルや学び方を整理でき、「データサイエンティスト育成コース」の受講を目標に、
キャリアアップに向けた学習を始めることができました。

働きながら社労士資格の取得を目指して勉強を進めており、転職に向けたキャリアの棚卸し、書類添削、
KYO育tv.での学び直しなど幅広くサポートしていただいたことで、今年、無事合格することができました。

内定をいただいたものの、「新しい仕事を自分にできるだろうか」「職場になじ
めるだろうか」と不安がありました。相談で気持ちを整理でき、「新しい自分に
出会えるのが楽しみ」と前向きになり、納得した上で内定を受諾することがで
きました。

KYO育tv.
いつでもどこでも無料で学べる！

IT・DX・デジタル分野など、
ビジネスに関する幅広い講座が
完全無料で視聴可能。

対象別にコンテンツ検索可能

豊富な学習コンテンツ LIVE配信に参加・視聴 学びの記録

求職者 若手社員

経営者層

中堅社員

個人事業主 その他

いま押さえておきたい最新デジ
タル技術とその活用方法が学べ
るLIVE配信を実施しています。

受講履歴や理解度テストの状況
確認が可能。
内容の習熟度を確認できる理解
度テストもご用意しています。

オンデマンド学習サイト

ビジネスや財務・金融などスキルアップに関する
約320講座を完全無料でオンデマンド受講可能

AIコンシェルジュが学びをサポート！

▲KYO育tv.
ホームページはこちら

土曜日・夜間の相談も可能
月～金曜：9：00～19：00
土曜：9：00～17：00

予約はこちら

２つの相談アプローチ

伴走支援型コーチング
アクションプランシート等を活用して
「今の自分」と「なりたい自分」のギャッ
プを明確にし、行動変容を通じて個々
の目標を達成支援するための個別相談
です。

キャリア・コンパスセミナー
それぞれのキャリアや経験などを紐解き
ながら、自身の可能性や価値を再発見し、
今後のアクションを考えるセミナーです。

講座ピックアップ

ビジネス基礎スキル デザイン・動画作成
デザインの始め方
　～文字とレイアウトの基本～
伝わる色彩
　～Webデザインで成果を出す配色ルール～

●

●

デジタル化・DX推進
情報セキュリティ対策が
なぜ必要か？を知る
ゼロから学ぶデータ分析入門

●

●

エクセル必須テクニック10選！
ビジネスで役に立つPower Pointの
基礎と活用ポイント

●
●

リカレント研修ご受講の方はキャリア相談のご利用と、KYO育 tv. のご登録を必須としております。



※会場へは京都市営バス・地下鉄をご利用のうえお越しください。

お問い
合わせ 月～金曜日：午前9時～午後7時

土曜日　　：午前9時～午後5時
FAX：075-741-8603　
Mail：info@recurrent-kyoto.com

京都市下京区四条通室町東入函谷鉾町78番地 京都経済センター3階

075-741-8600TEL:

時代は、「企業がモノ（価値）を提供する」から「企業と顧客でモノ（価値）を共に創っていく」

ように変わってきています。

本コースは講義とワークを通じて、新時代の営業組織として営業力を強化する手法を学ぶ

コースです。

▶▶コース詳細はチラシ裏面をご確認ください▶▶

詳細・お申込みは
こちら▼

講師

顧客と価値を共創する仕組みを知り、営業力を強化するための4日間

株式会社Picoli
取締役
加々本 裕樹氏

MBS 毎日放送の Web サイト・モバイルサイトの立ち上
げに携わり、テレビドラマやアニメなど 400 以上の番組
のインターネットマーケティングを担当。
宣伝技術を発展させ SNS マーケティング・心理技術セミ
ナーなど幅広い講義を行う。

「REACH REACH」SNS マーケティング・生成 AI 講師
レゴ ® シリアスプレイ ® メソッドと 教材活用トレーニン
グ修了認定ファシリテータ
など

京都先端科学大学　経済経営学部　経営学科
教授
神田 正樹氏

総合電機メーカーと外資系アパレル企業での実務経験を
持ち、顧客と企業の関係性やサービスのマーケティング
を実践。顧客や消費者のエンゲージメント、集団のエン
ゲージメントについて研究。2024 年度に単著で日本消
費経済学会奨励賞受賞。
【著書】
『マーケティングにおけるエンゲージメント : 市場形成に
向けた価値の共創』同文舘出版 , 2023 年（単著）
『サービス・ドミナント・ロジックの核心』 第９章「アク
ター・エンゲージメント」同文舘出版 , 2021 年（共著）

ワークと最新マーケティングで学ぶ営業新基準

第3弾

令和9年

2/6（土）～
全4回

新しいマーケティングで見直す

営業力向上コース
新しいマーケティングで見直す

営業力向上コース
新しいマーケティングで見直す

営業力向上コース



申込から受講までの流れ

① Web申込
(お申込み時のメールアドレスに送信します )
② 受講可否通知 ③ 受講料お振込み ④  受講開始

相談したい方は
こちら

リカレント研修と
セットで受講がオススメ 伴走支援型コーチング

キャリア
相談

アクションプランシート等を活用して「今の自分」と「な
りたい自分」のギャップを明確にし、行動変容を通じ
て個々の目標を達成支援するための個別相談です。

キャリア・コンパスセミナー
それぞれのキャリアや経験などを紐解き
ながら、自身の可能性や価値を再発見し、
今後のアクションを考えるセミナーです。

コース概要

日　程 概　要 会　場

新しいマーケティングで見直す営業力向上コース
2 万円

定員 1 5名

京都経済センター
4-F

京都経済センター
4-F

第八長谷ビル
8階C室

対象

先行きの読めない事業環境において、どのように持続的に事業を成長させていくのかを、営

業・マーケティングの視点から考える。マーケティングの新しい考え方と理論を学び、これま

での営業・マーケティング活動を見直す機会を提供します。

また、コミュニケーションとは何かという気づきをもって現場で活用できる営業力とマーケ

ティング力の向上を計るワークも多数行います。

顧客ニーズ把握のポイント、マーケティングの新しい考え方と理論

（サービス・ドミナントロジック、エンゲージメント）に関する知識、価値

共創のマーケティングを活用した営業活動に必要な視点の習得がで

きます。

「影響力のあるコミュニケーション」を現場に実装できる手法を習得

できます。

組織の営業部門、マーケティング部門、
その関連部門の担当者、および営業力・
マーケティング力向上を課題とする企業
の経営者・管理職の方
営業部門を担う営業担当者・リーダー、
および営業力の向上を目指す方、
マーケットリーダーなど

13:30-16:30
2月20日（土）

13:30-16:30
2月27日（土）

13:30-16:30
3月6日（土）

13:30-16:30
2月6日（土）
令和9年

●

●

●

●

身につく知識とスキル

価値観を体感し信頼とエンゲージメントの基本軸を構築する
ラポール（相手との信頼関係）を深め、お互いの価値観を体感的に理解す
るための手法について学びます。

LEGO®SERIOUS PLAY®メソッドを使ったワークショップ
ブロックを活用したメタファーの構築（具体化）と共有を通じて、深い対
話と価値共創を体感できるワークを行います。

真の顧客ニーズを把握し、価値を創造する
・新しいマーケティングの考え方である「サービス・ドミナント・ロジッ
ク」について学びます。
・各企業で文脈価値（感動体験）を創造するワークを行います。

持ち物：ノートPC

エンゲージメントを構築し、価値を共創する
・価値を共創するための「エンゲージメント」について学びます。
・エンゲージメントを見直す、ワークを実践します。

持ち物：ノートPC

ワークと最新マーケティングで学ぶ営業新基準

講師：加々本氏

講師：加々本氏

講師：神田氏

講師：神田氏

→ 顧客の考えていることがわかるようになる

→ 顧客ニーズを深く捉えて、価値提案を見直すことができる

→ 価値共創を促す仕組みを知り、営業力の向上が図れる

→ 営業の指針をチームに共有できるようになる


